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ZAHTEV SA BIZNIS PLANOM 
ZA SAMOZAPOŠLJAVANJE - 2010
	OSNOVNI PODACI 

	Ime i prezime i pol (M, Ž)              
	
	  M(          Ž (

	JMBG                                                    
	

	Adresa stanovanja 
(ulica i broj, mesto)               
	

	Kontakt telefoni, faks
	

	E-mail adresa 
	

	Delatnost u kojoj se planira započinjanje biznisa
	Proizvodnja, proizvodno zanatstvo i intelektualne usluge 
(
	Uslužno zanatstvo, lične usluge, trgovina
(
	Hoteli, restorani i brza hrana
(
	Ostalo
(

	Pravni oblik organizovanja
	Preduzetnik  (
	Privredno društvo  (

	Namena ulaganja
	

	Potreban iznos ukupnih ulaganja
	

	Izvori sredstava
	

	Da li ste dobili sredstva od NSZ 
	DA (    
	     NE  (

	Iskustvo u delatnosti
	DA   (

       


 

NE  (

	Kategorija nezaposlenog lica – označite sve kategorije kojima pripadate
	Dugoročno nezaposlena lica
	(

	
	Viškovi zaposlenih 
	(

	
	Osoba sa invaliditetom
	(

	
	Pripadnik romske nacionalne manjine
	(

	
	Izbeglo i raseljeno lica
	(

	
	Povratnici po sporazumu o readmisiji
	(

	Koliko ste dugo na evidenciji NSZ
	Godina  _______.                              Meseci  ________
	

	Koliko imate godina radnog staža
	Godina  _______.                              Meseci  ________
	

	Koliko dugo se bavite poslom sa kojim konkurišete za grant RIC-a
	Godina  _______.                              Meseci  ________
	

	Koliko imate godina
	Godine  ______ .
	


	Važno!!!

Molimo Vas da pažljivo pročitate ova uputstva i popunite biznis plan što je jasnije moguće, polazeći od pretpostavke da osobe koje ga budu ocenjivale ne znaju ništa o Vašem programu. 

Prilikom popunjavanja biznis plana, obratite pažnju na sledeća osnovna pravila:

1. Polja treba popunjavati štampanim slovima, cifre navoditi čitko, a u kvadratićima (tamo gde postoje) tačne odgovore označavati simbolima  X  ili (
2. Potreban iznos ukupnih ulaganja koji je naveden na prvoj strani treba da bude jednak zbiru u tabeli 8.1, kao i zbiru u tabeli 8.2 biznis plana
3. Ukupna vrednost opreme (i postojeće i one koja će se tek nabaviti), odnosno zbir ukupne vrednosti iz tabela 7.1 i 7.2, treba da bude jednak vrednosti opreme navedenoj u tabeli 8.1
iznos granta RIC-a koji je naveden u tabeli 8.2 ne treba da bude veći od 180 000,00, odnosno u dolarima kao što je navedeno u pozivu na strani 1.  
4. Obavezno je popunjavanje izjave i potpis podnosioca zahteva, na strani 6. 

Ukoliko neko od ovih pravila ne bude ispunjeno, Vaš zahtev se neće dalje razmatrati.

Za sve što smatrate da bi bilo od značaja za donošenje odluke po Vašem zahtevu, a niste imali gde da upišete, iskoristite prostor na poslednjoj strani. 

U slučaju da se donese pozitivna odluka po Vašem zahtevu, treba da dostavite dokumentaciju kojom se dokazuju navodi iz biznis plana. Lista dokumenata nalazi se na strani 8, u odeljku «Prilozi». Ukoliko, prilikom potpisivanja ugovora, ne budete u mogućnosti da dokazima potkrepite ono što je navedeno u biznis planu, kao i ukoliko ne dostavite ostalu neophodnu dokumentaciju po Javnom pozivu, ugovor se neće potpisati.


SADRŽAJ BIZNIS PLANA 
1. Opis delatnosti i proizvoda / usluge
1.1 Opišite delatnost kojom će se baviti radnja / privredno društvo
1.2 Opišite proizvod / uslugu koju nameravate da plasirate (naziv, osnovne karakteristike, namena, mogućnost proširenja, asortimana)
1.3 Objasnite prednosti - zbog čega bi Vaš proizvod/usluga bio bolji od drugih (istih ili sličnih) koji postoje na tržištu
2. Analiza kupaca proizvoda / usluga
2.1 Ko će biti Vaši glavni kupci?
2.2 Nabrojte neke od kupaca kojima ćete ponuditi svoj proizvod / uslugu  
3. Analiza konkurencije
4. Analiza dobavljača
5. Cene, distribucija i promocija proizvoda/usluga
5.1 Objasnite kako ćete formirati cenu proizvoda? Kolika će biti cena? Kolika je cena kod   konkurencije? 
5.2 Objasnite kako ćete distribuirati svojo proizvod/uslugu do krajnjeg kupca
5.3 Na koji način ćete promovisati svoje proizvode/usluge?

6. Poslovni prostor
6.1 Gde se nalazi poslovni prostor?

6.2 Koje su prednosti/nedostaci lokacije Vašeg poslovnog prostora sa aspekta tržišta?

6.3 Opišite poslovni prostor
6.4 Vlasništvo nad poslovnim prostorom
7. Potrebna oprema za obavljanje delatnosti
7.1 Oprema koja je već nabavljena
7.2 Oprema koja treba da bude nabavljena
8. Finansije
8.1 Predračunska vrednost investicije
8.2 Izvori finansiranja investicije
8.3 Projekcija ukupnih godišnjih prihoda od prodaje
8.4 Projekcija ukupnih godišnjih rashoda
8.5 Finansijski pokazatelji iz projekcije ukupnih godišnjih prihoda i rashoda
Izjava podnosioca zahteva
Potpis podnosioca zahteva
9. Prilozi
	1. OPIS DELATNOSTI I PROIZVODA / USLUGA

	1.1 Opišite delatnost kojom će se baviti radnja / privredno društvo
	

	1.2 Opišite proizvod / uslugu koju nameravate da plasirate (naziv, osnovne karakteristike, namena, mogućnost proširenja asortimana)
	

	1.3 Objasnite prednosti - zbog čega bi Vaš proizvod / usluga bio bolji od drugih (istih ili sličnih) koji postoje na tržištu 
	


	2. ANALIZA KUPACA PROIZVODA / USLUGA

	2.1 Ko će biti Vaši glavni kupci 
(da li su to pojedinci ili firme, gde se nalaze, koje su im glavne karakteristike)
	

	2.2 Nabrojte neke od kupaca kojima ćete ponuditi svoj proizvod/uslugu
	

	
	

	
	


	3. ANALIZA KONKURENCIJE

	Naziv konkurenta
	Navedite snage i slabosti konkurenta
	Navedite svoje prednosti u odnosu na konkurenta

	
	Snage:
	

	
	Slabosti: 
	

	
	Snage: 
	

	
	Slabosti: 
	

	
	Snage:
	

	
	Slabosti: 
	

	4. ANALIZA DOBAVLJAČA

	Naziv dobavljača
	Navedite materijale / usluge / sirovine koje isporučuje
	Navedite zašto ste se odlučili za dobavljača

	
	
	

	
	
	

	
	
	


	5. CENE, DISTRIBUCIJA I PROMOCIJA PROIZVODA / USLUGA

	5.1 Objasnite kako ćete formirati cenu proizvoda? Kolika će biti cena? Kolika je cena kod  konkurencije?
	

	5.2 Objasnite kako ćete distribuirati svoj proizvod/uslugu do krajnjeg kupca
	

	5.3 Na koji način ćete promovisati svoje proizvode/usluge?
	


	6. POSLOVNI PROSTOR

	6.1 Gde se nalazi poslovni prostor?
	

	6.2 Koje su prednosti/nedostaci lokacije Vašeg poslovnog prostora sa aspekta tržišta?
	

	6.3 Opišite poslovni prostor 
	Ukupna površina poslovnog prostora iznosi: ________ m²

	
	Opis unutrašnjosti:

	6.4 Vlasništvo nad poslovnim prostorom
	Površina u sopstvenom vlasništvu ____ m² 

	
	Površina pod zakupom ili ustupljena: _________ m²

Period zakupa (ustupanja): od __________ do _____________

	7. POTREBNA OPREMA ZA OBAVLJANJE DELATNOSTI


	7.1 Oprema koja je već nabavljena

	Naziv opreme
	Potreban broj kom. (a)
	Cena po 

kom. (b)
	Vrednost opreme (a x b)
	U vlasništvu
	U
zakupu i sl.

	
	
	
	
	(
	(

	
	
	
	
	(
	(

	
	
	
	
	(
	(

	
	
	
	
	(
	(

	
	
	
	
	(
	(

	
	
	
	
	(
	(

	UKUPNO
	
	
	
	
	


	7.2 Oprema koja treba da bude nabavljena

	Naziv opreme
	Potreban broj kom. (a)
	Cena po 

kom. (b)
	Vrednost opreme (axb)
	Biće 

kupljena

	
	
	
	
	(

	
	
	
	
	(

	
	
	
	
	(

	
	
	
	
	(

	
	
	
	
	(

	
	
	
	
	(

	UKUPNO
	
	
	
	
	


	8. FINANSIJE


	8.1 Predračunska vrednost investicije

	Naziv ulaganja
	Vrednost (RSD)
	% učešća

	Oprema (već nabavljena+nova) 
	
	

	Nabavka rezervnih delova
	
	

	Nabavka sirovina i materijala
	
	

	Nabavka nematerijalne imovine
	
	

	UKUPNO
	
	


	8.2 Izvori finansiranja investicije

	Izvor finansiranja
	Iznos (RSD)
	% učešća

	Sredstva RIC-a
	
	

	Sopstvena sredstva
	
	

	Sredstva NSZ
	
	

	Krediti (navesti banku)
	
	

	Ostalo (navesti)
	
	

	UKUPNO
	
	


	8.3 Projekcija ukupnih godišnjih prihoda od prodaje

	Red. br.
	Naziv proizvoda  / usluga
	Jedinica mere
	Cena po jedinici (a)
	Godišnja količina (b)
	Ukupan prihod
(a x b)

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	

	4.
	
	
	
	
	

	5.
	
	
	
	
	

	UKUPNO
	
	
	


	8.4 Projekcija ukupnih godišnjih rashoda 

	Red. br.
	Naziv rashoda
	Jedinica mere
	Cena po jedinici (a)
	Godišnja količina (b)
	Ukupan rashod
(a x b)

	1.
	Materijalni troškovi
	El. energija
	
	
	
	

	
	
	Voda
	
	
	
	

	
	
	Gorivo
	
	
	
	

	
	
	Repromaterijal
	
	
	
	

	
	
	Zakup
	
	
	
	

	2.
	Nematerijalni troškovi
	Promocija
	
	
	
	

	
	
	Reprezentacija
	
	
	
	

	3.
	Amortizacija
	
	
	
	

	4.
	Bruto plate
	
	
	
	

	5.
	Kamate
	
	
	
	

	UKUPNO
	
	
	


	8.5 Finansijski pokazatelji iz projekcija ukupnih godišnjih prihoda i rahoda


	ELEMENTI
	IZRAČUNAVANJE

	Bruto dobit = ukupan prihod – ukupan rashod     
	

	Neto dobit = Bruto dobit – porez na dobit 

Uzeti da je porez na dobit = 10% x bruto dobit
	

	  Koeficijent 
           ukupan  godišnji prihod 

ekonomičnosti  =    ---------------------------------------   

                                         ukupan godišnji rashod
	

	Vreme vraćanja      Predračunska vrednost investicije 
    ulaganja          = --------------------------------------------------- (u godinama)                             Neto dobit
	


IZJAVA PODNOSIOCA ZAHTEVA
Ovim putem ja _______________________ (ime i prezime), izjavljujem pod punom materijalnom i krivičnom odgovornošću da su tačni svi podaci koji su u biznis planu navedeni, osim onih koji se odnose na projekcije mog budućeg poslovanja.

POTPIS PODNOSIOCA ZAHTEVA

POTREBNO JE DOSTAVITI PO JEDNU FOTOKOPIJU I ORIGINAL NA UVID SVIH DOKUMENATA!
	DODATNE INFORMACIJE:




PRILOZI:

Dokumentacija za zaključivanje ugovora:

- fotokopija rešenja Agencije za privredne registre (ukoliko nije naveden datum otpočinjanja delatnosti u rešenju o upisu u registar, potrebno je dostaviti i rešenje o otpočinjanju delatnosti);
- fotokopija potvrde  o izvršenoj registraciji i dodeljivanju PIB-a; 
- fotokopija OP obrasca (overeni potpisi lica ovlašćenih za zastupanje);
- fotokopija kartona deponovanih potpisa;
- fotokopija lične karte osnivača preduzetničke delatnosti;
- fotokopija potvrde o podnetoj prijavi osiguranja;
- fotokopiju uverenja o izmirenju dospelih obaveza javnih prihoda kod Poreske uprave;
- sredstvo obezbeđenja ugovornih obaveza (dve menice i menično ovlašćenje); 
- fotokopija lične karte žiranta i drugi dokazi u zavisnosti od statusa žiranta

Dokumentacija koja dokazuje navode iz biznis plana:

· Ponuda, profaktura ili predračun za nabavku opreme ili materijala
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